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CHECKLISTA GOTOWOŚCI: CZY JESTEŚ GOTOWY NA RYNEK?
Cel: zweryfikuj czy jesteś gotowy na wejście na rynek. Odpowiedz na pytania i zweryfikuj i zdiagnozuj swoje przewagi i braki. Pamiętaj - Twój model biznesowy jest tak silny jak jego najsłabszy element.
Instrukcja wypełniania (czytaj przed startem):

Wpisuj krótko i konkretnie (1–2 zdania na pole).
Nie zgaduj: jeśli czegoś nie wiesz, zostaw puste i wróć po rozmowie z interesariuszem.

SEKCJA A: PRODUKT I WARTOŚĆ (VPC)
[ ] Zdefiniowałem Ból Klienta: Wiem, co frustruje mojego odbiorcę, i nie jest to "brak mojej technologii".
[ ] Przetłumaczyłem Cechy na Korzyści: Moja prezentacja nie mówi o parametrach technicznych (np. porowatość), ale o wartości biznesowej (np. oszczędność czasu/energii).
[ ] Zmapowałem Segmenty: Mam osobną propozycję wartości dla Użytkownika i osobną dla Decydenta (Płatnika).

SEKCJA B: MODEL KOMERCJALIZACJI (STRATEGIA)
[ ] Wybrałem Ścieżkę: Decyzja (Licencja vs Spin-off) została podjęta na podstawie analizy zasobów i ryzyka, a nie emocji.
[ ] Znam Bariery Wejścia: Zidentyfikowałem wymagane certyfikaty (MDR, CE, ISO) 
i uwzględniłem czas na ich zdobycie w harmonogramie.
[ ] Sprawdziłem FTO: Mam pewność, że moje rozwiązanie nie narusza cudzych patentów (Freedom to Operate).
SEKCJA C: RYNEK I KLIENT (B2B)
[ ] Znam Komitet Zakupowy (DMU): Wiem, kto jest „Strażnikiem”, a kto „Decydentem” 
w firmie docelowej.
[ ] Opracowałem Ścieżkę Klienta (CJM): Wiem, ile trwa proces decyzyjny w korporacji 
i mam na to zabezpieczony cash-flow.
[ ] Zidentyfikowałem Partnerów Regionalnych: Wiem, z kim na Pomorzu Zachodnim mogę przeprowadzić pilotaż (wykorzystanie Local Content).

SEKCJA D: TAKTYKA NEGOCJACYJNA
[ ] Zdefiniowałem BATNA: Mam plan B na wypadek fiaska rozmów.
[ ] Mam Wycenę: Posiadam uzasadnienie finansowe ceny (metoda dochodowa/rynkowa), a nie tylko kosztową.
[bookmark: _GoBack][ ] Przygotowałem Dokumenty: Mam gotowy One-Pager, Non-Confidential Deck i wzór NDA.

SEKCJA E: WALIDACJA (NAUKA)
[ ] Zdefiniowałem Hipotezy: Wiem, co muszę udowodnić (np. ROI > 20%).
[ ] Zaplanowałem Test: Mam plan taniego eksperymentu (np. pilotaż) przed pełnym wdrożeniem.
2
[image: ]Zadanie zrealizowane w ramach projektu pn. „Pomorze Zachodnie – nowy wymiar innowacji”, ze środków programu Fundusze Europejskie dla Pomorza Zachodniego 2021–2027, Priorytet 1 – Fundusze Europejskie na rzecz przedsiębiorczego Pomorza Zachodniego, Działanie 1.4 Wzmocnienie procesu przedsiębiorczego odkrywania i rozwój ekosystemu innowacji
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