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JEDNOMINUTOWY PITCH - SZABLON ROZMOWY 
Cel: przygotować skuteczną prezentacja inwestorską. 
Instrukcja wypełniania (czytaj przed startem):

Wpisuj krótko i konkretnie (1–2 zdania na pole).
Nie zgaduj: jeśli czegoś nie wiesz, zostaw puste i wróć po rozmowie z interesariuszem.
Po wypełnieniu formularza, przeczytaj całość na głos.
Jeśli brakuje tchu w połowie zdania skróć zdanie.

		
1. PROBLEM
Większość docelowych użytkowników zmaga się z [BÓLEM]
 / [PROBLEMEM] z powodu [GŁÓWNEJ PRZYCZYNY].
_______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

	
2. ROZWIĄZANIE
Zbudowaliśmy [PRODUKT], który [KLUCZOWA KORZYŚĆ 
W 1 LINIJCE].
___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

	
3. WYRÓŻNIK (DIFFERENTIATOR)
W przeciwieństwie do [TYPOWYCH ALTERNATYW], 
my [WYRÓŻNIK / UNIKALNA CECHA].
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

	
[bookmark: _GoBack]4. WIELKOŚĆ RYNKU
Rynek [BRANŻA] jest wart [$] i szybko rośnie z powodu 
[CZYNNIKA NAPĘDZAJĄCEGO].
____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

	
5. TRAKCJA
W ciągu [____] miesięcy osiągnęliśmy [WSKAŹNIK 
WZROSTU / KAMIEŃ MILOWY].
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

	
6. ZESPÓŁ
Jesteśmy [____] i mamy doświadczenie w [OBSZARZE] 
(istotne firmy / głęboka ekspertyza / domena).
_______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

	
7. ZAPYTANIE (THE ASK)
Poszukujemy [____] aby osiągnąć [KAMIEŃ MILOWY].
_______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________









NARZĘDZIE WERYFIKACJI: CZY TO MA SENS?
	ELEMENT
	ŹLE (co psuje narrację)
	DOBRZE (co wpisuje profesjonalizm)

	DOCELOWY UŻYTKOWNIK
	
___________________________________
	
________________________________

	GŁÓWNA PRZYCZYNA
	
___________________________________
	
________________________________

	KAMIEŃ MILOWY
	
___________________________________
	
________________________________



	A. DIAGNOZA PRZYCZYNY
Kluczowy jest fragment 
„z powodu GŁÓWNEJ PRZYCZYNY”.
To pokazuje, że rozumiesz mechanizm problemu, a nie tylko objawy (ból).
Buduje to wiarygodność ekspercką (Domain Expertise).

B. KOTWICA RYNKOWA
Fragment 
„W przeciwieństwie do…” pozycjonuje Cię na mapie mentalnej klienta.
Jeśli tego nie powiesz, klient wrzuci Cię do złej kategorii („kolejny CRM”, „kolejny suplement”).
Musisz sam nazwać swoją kategorię.

C. DOWÓD SŁUSZNOŚCI
Trakcja i zespół to „uwiarygodnienie” (validation).
Bez danych brzmisz jak obietnica; 
z danymi - jak hipoteza biznesowa.

Test Jednego Oddechu
Przeczytaj całość na głos. Jeśli brakuje tchu - skróć. Jeśli brzmisz jak robot - uprość słowa.
Cel: brzmieć naturalnie i pewnie.





2
[image: ]Zadanie zrealizowane w ramach projektu pn. „Pomorze Zachodnie – nowy wymiar innowacji”, ze środków programu Fundusze Europejskie dla Pomorza Zachodniego 2021–2027, Priorytet 1 – Fundusze Europejskie na rzecz przedsiębiorczego Pomorza Zachodniego, Działanie 1.4 Wzmocnienie procesu przedsiębiorczego odkrywania i rozwój ekosystemu innowacji
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