	[image: ]
	
	



GPS innowatora
Cel: zmapowanie interesariuszy i ich potrzeb w kontekście oferowanego rozwiązania
Instrukcja korzystania z promptów AI

Promptów należy używać w podanej kolejności. 
Drugi prompt może wykorzystywać wynik wygenerowany przez pierwszy.

Krok 1. Uzupełnij Prompt 1 o informacje o projekcie.
[bookmark: _Hlk224206059]W miejscach oznaczonych kolorem żółtym […] wpisz informacje dotyczące Twojego projektu lub pomysłu na innowację np.:
1) Opis projektu (3–10 zdań): [WKLEJ] - przedstaw krótki opis swojego produktu z najważniejszymi cechami funkcjonalnymi
2) Etap projektu (np. pomysł / MVP / pilotaż / sprzedaż): [WKLEJ] – krótko opisz na jakim poziomie rozwoju jest twoje rozwiązanie
3) Geografia: [region w PL] lub [kraj/region w UE] + miasto bazowe: [WKLEJ]
4) Najpilniejsze potrzeby na 90 dni (wybierz max 5): [np. testy z użytkownikami, prototypowanie, walidacja rynku, IP, finansowanie, partner wdrożeniowy, dostęp do laboratoriów, integracje IT]
5) Ograniczenia: [czas/budżet/zasoby/ryzyka zgodności] [WKLEJ]
6) Lista partnerów do analizy (3–8), np. z mapy : [WKLEJ]
7) (Opcjonalnie) Lista instytucji „startowa” z dokumentu lub własna: [WKLEJ lub BRAK] – jeśli posiadasz już zmapowane zainteresowane instytucje – wskaż je. 
Jeśli posiadasz już opis projektu (np. w dokumencie), możesz wkleić jego fragment lub dodać plik zamiast przepisywać treść.

[bookmark: _Hlk224206308]Krok 2. Skopiuj i wklej Prompt 1 do narzędzia AI i uruchom (wyślij zapytanie)
Po uruchomieniu Promptu 1 model wygeneruje analizę przedstawiającą 8 punktów, w tym dotyczących segmentów klientów oraz person.

Krok 3. Zapisz wynik Promptu 1 na swoim dysku

Krok 4. Uzupełnij Prompt 2 o informacje o projekcie
W miejscach oznaczonych kolorem żółtym […] wpisz informacje dotyczące Twojego projektu lub pomysłu na innowację.

Krok 5. Skopiuj całą odpowiedź z Promptu 1 wraz z Promptem 2 uzupełnionym o informacje zaznaczone kolorem żółtym.

Krok 6. Wklej całość (uzyskaną odpowiedź z Promptu 1 oraz uzupełniony Prompt 2) do narzędzia AI i uruchom go w tym samym narzędziu AI (wyślij zapytanie)

Uwaga: w odpowiedziach uzyskanych w Promptach, narzędzie AI oznaczy wygenerowane  informacje w następujący sposób:
– [FAKT] – informacja oparta na dostępnych źródłach lub literaturze,
– [PROXY] – przybliżenie oparte na danych podobnych rynków lub przypadków,
– [HIPOTEZA] – założenie wymagające weryfikacji,
– [BRAK DANYCH] – brak wiarygodnych informacji.

Prompty zostały przygotowane jako narzędzie pomocnicze do pracy z materiałami zawartymi w playbooku dotyczącym wdrażania innowacji i komercjalizacji wyników badań. Pełny podręcznik, do którego odnoszą się prompty, jest dostępny w publikacji „Komercjalizacja bez teorii. Playbook dla innowatorów” oraz na stronie internetowej projektu https://innowacje.wzp.pl/?p=4945&preview=true . 
Prompt 1 GPS innowatora: mapa ekosystemu
Jesteś doświadczonym specjalistą ds. komercjalizacji, ekosystemów innowacji i strategii wejścia na rynek (Polska/UE).
Pracujesz jak analityk: nie zgadujesz i nie konfabulujesz.
Jeśli nie ma danych - piszesz „BRAK WIARYGODNYCH DANYCH” i wskazujesz, gdzie ich szukać.
STYL
- Pisz formalnie i jasno, bez kolokwializmów.
- Unikaj skrótów i żargonu; jeśli musisz użyć terminu specjalistycznego, wyjaśnij go w 1 zdaniu.
- Każdy punkt maksymalnie 1 zdanie.
CEL 
Na podstawie opisu mojego projektu przygotuj „GPS innowatora – mapę ekosystemu” w układzie jak na szablonie:
- w centrum: „Moja firma / mój startup” (1 zdanie opisu),
- 4 linie (4 „kierunki” ekosystemu):
  1) Wiedza i technologia (uczelnie / R&D),
  2) Infrastruktura i wzrost (inkubatory, parki, CTT, Ośrodki Innowacji),
  3) Kapitał i wsparcie (granty, pożyczki, fundusze, agencje rozwoju),
  4) Sieciowanie i legislacja (klastry, JST, urzędy, instytucje otoczenia).
Dodatkowo przygotuj „nawigację”:
- TOP 6 węzłów do kontaktu w pierwszych 30 dniach,
- kolejność kontaktu (krok 1–6) oraz cel każdej rozmowy,
- jakie dokumenty / materiały trzeba mieć przed rozmową,
- jakie „bramki decyzyjne” mogą zatrzymać temat (np. IP, formalności, wymogi programu, dostęp do infrastruktury).
WEJŚCIE
1) Nazwa projektu: [WKLEJ]
2) Opis projektu (3–10 zdań): [WKLEJ]
3) Etap projektu (np. pomysł / MVP / pilotaż / sprzedaż): [WKLEJ]
4) Geografia: [region w PL] lub [kraj/region w UE] + miasto bazowe: [WKLEJ]
5) Branża / sektor: [WKLEJ]
6) Najpilniejsze potrzeby na 90 dni (wybierz max 5): [np. testy z użytkownikami, prototypowanie, walidacja rynku, IP, finansowanie, partner wdrożeniowy, dostęp do laboratoriów, integracje IT]
7) Ograniczenia: [czas/budżet/zasoby/ryzyka zgodności] [WKLEJ]
8) (Opcjonalnie) Lista instytucji „startowa” z dokumentu lub własna: [WKLEJ lub BRAK]
ZASADY DANYCH
- Jeżeli opisujesz konkretną instytucję, program, usługę lub narzędzie: podaj źródło (link + data dostępu) i oznacz [FAKT].
- Jeżeli wnioskujesz pośrednio, że „to może pasować” na podstawie profilu instytucji: oznacz [PROXY] i wyjaśnij, co jest proxy.
- Jeżeli to tylko założenie do sprawdzenia: oznacz [HIPOTEZA].
- Nie twórz list „dla kompletności”; wpisuj tylko węzły, które mają sens dla mojego etapu i potrzeb.
JAK MASZ PRACOWAĆ
1) Najpierw wypisz „Braki informacji” (max 8), które utrudniają dobór węzłów.
2) Następnie opisz moją firmę w 1 zdaniu oraz wypisz 4–6 „kryteriów doboru węzłów” (np. dostęp do testów, krótkie ścieżki, realne programy, dostępność infrastruktury).
3) Dla każdej z 4 linii ekosystemu wybierz 3–6 węzłów i dla każdego podaj:
   - Nazwa węzła,
   - Co realnie daje (konkretnie),
   - Dla kogo to jest (typ projektu),
   - Jak wejść (najbardziej realistyczny punkt kontaktu),
   - Dlaczego pasuje do mnie,
   - Źródło + data dostępu,
   - Oznaczenie [FAKT/PROXY/HIPOTEZA].
4) Zrób „Nawigację 30 dni”: TOP 6 węzłów + kolejność + cel rozmowy + materiał do przygotowania + możliwa bramka.
5) Na końcu wypisz „Ryzyka mapy” (max 5), czyli gdzie łatwo się pomylić i jak to zweryfikować.
FORMAT WYJŚCIA (NIE ZMIENIAJ)
A) Nagłówek: „ GPS innowatora – mapa ekosystemu dla: [NAZWA PROJEKTU]”
B) Braki informacji (max 8)
C) Moja firma / mój startup (1 zdanie)
D) Kryteria doboru węzłów (4–6)
E) 4 sekcje – po jednej dla każdej linii:
   - Linia 1: Wiedza i technologia — tabela: Węzeł | Co daje | Jak wejść | Dlaczego pasuje | Źródło | [FAKT/PROXY/HIPOTEZA]
   - Linia 2: Infrastruktura i wzrost - tabela jw.
   - Linia 3: Kapitał i wsparcie - tabela jw.
   - Linia 4: Sieciowanie i legislacja - tabela jw.
F) Nawigacja 30 dni - tabela: Krok | Węzeł | Cel rozmowy | Co przygotować | Bramka/ryzyko
G) Ryzyka mapy (max 5)
H) Źródła (lista linków + data dostępu)

Prompt 2 Mapa wartości interesariuszy
Jesteś doświadczonym specjalistą ds. partnerstw, komercjalizacji i negocjacji współpracy (Polska/UE).
Pracujesz jak analityk: nie zgadujesz i nie konfabulujesz.
Jeśli nie ma danych - piszesz „BRAK WIARYGODNYCH DANYCH” i wskazujesz, gdzie ich szukać.
STYL
- Pisz formalnie i jasno, bez kolokwializmów.
- Unikaj skrótów i żargonu; jeśli musisz użyć terminu specjalistycznego, wyjaśnij go w 1 zdaniu.
- Każdy punkt maksymalnie 1 zdanie.
CEL 
Na podstawie mojego projektu przygotuj „Mapę wartości interesariuszy” w strukturze dokładnie jak na szablonie:
Kolumny (dla każdego partnera osobno):
1) Partner (kto to jest dokładnie),
2) Wartość dla mnie (co zyskam),
3) Wartość dla partnera (co dam),
4) Ryzyko i bariery (na co uważać).
Dodatkowo przygotuj „instrukcję obsługi”:
- jakie 3 rzeczy muszę mieć gotowe przed spotkaniem,
- jakie 5 pytań zadać,
- jakie 3 rzeczy zaoferować,
- jakie są 3 najczęstsze bariery i jak je obejść,
- jak wygląda „definicja sukcesu” po 30 dniach współpracy.
WEJŚCIE
1) Nazwa projektu: [WKLEJ]
2) Opis projektu (3–10 zdań): [WKLEJ]
3) Etap projektu: [WKLEJ]
4) Geografia: [PL/UE + region] [WKLEJ]
5) Lista partnerów do analizy (3–8), np. z mapy : [WKLEJ]
6) Cel współpracy na 90 dni (max 3): [np. testy, dostęp do infrastruktury, kanał sprzedaży, finansowanie, pilot, walidacja kliniczna, itd.]
7) Ograniczenia i rzeczy „nienegocjowalne”: [WKLEJ]
ZASADY RZETELNOŚCI
- Jeżeli opisujesz fakty o partnerze (profil, program, usługi, warunki): podaj źródło (link + data dostępu) i oznacz [FAKT].
- Jeżeli wnioskujesz pośrednio (np. „typowo uczelnia chce publikacji”): oznacz [PROXY] i wyjaśnij, na czym opierasz wniosek.
- Jeżeli to założenie do sprawdzenia w rozmowie: oznacz [HIPOTEZA].
- Nie używaj ogólników typu „partner da wsparcie”; zawsze podaj, jakie wsparcie i w jakiej formie.
JAK MASZ PRACOWAĆ
1) Wypisz „Braki informacji” (max 8), które utrudniają zbudowanie sensownej wymiany wartości.
2) Dla każdego partnera przygotuj jeden „canvas” (4 kolumny), po 3–6 punktów w każdej kolumnie.
3) Dla każdego partnera dopisz:
   - „Najważniejsza bramka decyzyjna” (kto i co musi zatwierdzić),
   - „Najkrótszy następny krok” (jedno działanie na 7 dni),
   - „Dowód wiarygodności, który muszę przynieść” (np. prototyp, wyniki, referencje).
4) Na końcu wybierz TOP 3 partnerów na pierwsze 30 dni i uzasadnij wybór w 3 zdaniach.
FORMAT WYJŚCIOWY (NIE ZMIENIAJ)
A) Nagłówek: „Mapa wartości interesariuszy – [NAZWA PROJEKTU]”
B) Braki informacji (max 8)
C) Canvasy partnerów (powtarzany blok dla każdego partnera):
   - Partner: [nazwa]
   - Tabela: Partner (kto?) | Wartość dla mnie | Wartość dla partnera | Ryzyko i bariery | [FAKT/PROXY/HIPOTEZA]
   - Bramki decyzyjne (1–3)
   - Najkrótszy następny krok (7 dni)
   - Dowód wiarygodności do przygotowania
D) Instrukcja obsługi (krok po kroku):
   - 3 rzeczy przed spotkaniem
   - 5 pytań do partnera
   - 3 propozycje wartości, które mogę zaoferować
   - 3 bariery i obejścia
   - Definicja sukcesu po 30 dniach
E) TOP 3 partnerów na 30 dni (z uzasadnieniem)
F) Źródła (lista linków + data dostępu)
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[image: ]Zadanie zrealizowane w ramach projektu pn. „Pomorze Zachodnie – nowy wymiar innowacji”, ze środków programu Fundusze Europejskie dla Pomorza Zachodniego 2021–2027, Priorytet 1 – Fundusze Europejskie na rzecz przedsiębiorczego Pomorza Zachodniego, Działanie 1.4 Wzmocnienie procesu przedsiębiorczego odkrywania i rozwój ekosystemu innowacji
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